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 ….vous accompagner sur les marchés internationaux                                                                                                                             

Exporter, pourquoi & comment?
Matinée de sensibilisation animée par Mr. Slim Saidani (consultant et animateur) au profit des jeunes promoteurs
Maison de l’Exportateur -  11 novembre  2010
Fiche d’inscription 
8h30 - 12h00
Votre entreprise

Nom de l’entreprise :



Secteur d’activité :


Vos principaux produits/services :



Adresse :



Site Web :


Représentant de l’entreprise


Nom & prénom :



Fonction :



E-mail :



Tel :
Fax:
                    Gsm :
Vos Chiffres clés

Date de création :
Nombre de personnes employées :

Votre produit ou service est il déjà disponible?                  
a. Si oui, votre produit ou service se vend il sur le marché local?
 oui  □ 

   non  □
b. Si non, décrivez votre projet d’exportation: 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….……….…………………………………………….

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….…………………….……………………………….

· Pourquoi avez-vous choisi d'exporter ? 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….…………………….…………………………

……………………………………………..…………………………………………………………
· Avez-vous identifié des marchés potentiels?  
                         

oui  □

   non  □

Si oui, comment avez-vous procédé?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………………………………..……………….
Si non, pourquoi?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………………………………..……………….
· Disposez-vous des financements nécessaires pour vous lancez dans l’export?  oui  □

   non  □
Si non, que comptez-vous faire?

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….………………………………..……………….

………………………………………………………………………………………………….

· Avez-vous dressé un plan d’affaires? 




     oui  □

   non  □

Si non, pourquoi? ……………………………….………………………………………………

· Avez-vous une liste de prix pour votre produit/ service (FOB-CIF…) ?   oui  □

   non  □

· Vos difficultés de se lancer dans l’export:
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….…………………………………………
· Vos attentes en formation:

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….……………………………………………………
Pour toutes autres informations, veuillez contacter la Direction de la Formation du CEPEX: 

Tél. : 71234200(Postes:1107- 1108 – 1105) / Fax:71237325  / Courriel: htrabelsi@cepex.nat.tn / Portail : www.cepex.nat.tn
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